Die dBTechnologies Deutschland GmbH mit Sitz in K&In ist eine 100%ige Tochter der italienischen RCF Group und mit dem Vertrieb der
Produkte RCF und dBTechnologies in Deutschland, BeNeLux und Osterreich betraut.

Die RCF Group ist eines der weltweit fuhrenden Unternehmen fiir Beschallungssysteme und dank eigener Entwicklung und Herstellung von
Schliisseltechnologien in diesem Markt extrem wettbewerbsstark und haufig technologisch fiihrend.

Zur Erweiterung unseres Vertriebsteams suchen wir zum nachstmaoglichen Zeitpunkt eine(n)

Sales Manager Osterreich (m/w)
fur dB Technologies & RCF

lhre Aufgaben:

- Sie sind schwerpunktmaRig im AuRendienst tatig im Vertrieb, der Kundenbetreuung und Neukundenakquise in den
Kundensegmenten Einzelhandel, Dienstleister fir Veranstaltungstechnik und Festinstallation

- Ungefahr 20% Ihrer Zeit arbeiten Sie vom Home-Office aus, fiir die telefonische Akquise und Planung lhrer Aktivitaten

- Sie reprasentieren die Marken dBTechnologies und RCF und sind hdufig erster Ansprechpartner unserer Kunden fir samtliche
Belange in der gemeinsamen Geschéaftsbeziehung

- Sie unterstutzen die Kunden in der technischen Anwendung durch eigenes Fachwissen oder mit Hilfe des Produktmanagements
und bilden generell die Schnittstelle zwischen Kunde, Vertrieb und anderen Abteilungen

- Teilnahme an regelmaRigen Meetings und Schulungen an den Standorten Kéln, Bologna (IT) und Reggio Emilia (IT)

- Sie zeichnen sich maRgeblich verantwortlich fir die Geschaftsentwicklung in Ihrem Gebiet und berichten direkt an die
Geschéftsleitung

lhr Profil:

- Optimaler Weise verfligen Sie Uber eine langjahrige Erfahrung als AuRendienstmitarbeiter im Verkauf professioneller
Audioprodukte oder Sie verfligen tiber eine abgeschlossene Ausbildung als Kaufmann mit Grundwissen Gber
Veranstaltungstechnik, sind gelernte Fachkraft oder Meister fiir Veranstaltungstechnik oder verfiigen tiber eine dhnliche
Ausbildung oder Berufserfahrung, vergleichbar mit o.g. Berufen

- Gute Ausdrucksweise, gepflegtes Erscheinungsbild, Ehrgeiz und eine selbstandige und zuverldssige Arbeitsweise sind fiir Sie
selbstverstandlich

- Sie haben kein Problem mit standiger Reisetatigkeit innerhalb Ihres Gebietes

- Sie wohnen in Osterreich und verfiigen {iber die Méglichkeit ein Home-Office einzurichten

- Sie beherrschen den Umgang mit modernen Kommunikationsmitteln und Microsoft-Office

Wir bieten:
- Starke und wettbewerbsfahige Produkte mit entsprechendem Marketing, After-Sales-Support und Service
- Umfassende Einarbeitung und Unterstiitzung in lhrer Tatigkeit
- Sie arbeiten direkt fir den Hersteller mit allen Vorteilen die damit zusammenhéangen
- Mitarbeit in einem Team von erfahrenen Vertriebsmitarbeitern, Produktmanagern und Ingenieuren
- Neutrales Fahrzeug inkl. privater Nutzung sowie alle erforderlichen Arbeitsmittel wie Smart-Phone, Tablett und Laptop
- Eigene Gestaltungsmaoglichkeit Ihres Einkommens durch kombiniertes Festgehalt und Provisionsregelung.

Haben wir lhr Interesse geweckt ?

Bitte senden Sie lhre Bewerbung bevorzugt per e-mail an arne.deterts@dbtechnologies.de oder per Post an
dBTechnologies Deutschland GmbH, z.Hd. Arne Deterts, Hansestr. 85, 51149 Koln.
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